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Piotr Peto

Producenci gtosnikow

,Makaroniarze’, czyli gtosniki z Italii

W kolejnej czesci cyklu o historii firm gtosnikowych, ktérego pierwszy odcinek poswiecitem producentom
brytyjskim, skupie sie na firmach z Europy kontynentalnej, jednak bez krajéw bloku panstw pozostajacych
przez dekady pod ,protektoratem” ZSRR i bez samego ,Wielkiego Brata”. Nie dlatego, ze w tych krajach
nie powstawato nic ciekawego w interesujacym nas zakresie, tylko po prostu z braku miejsca, co zmusza
mnie do koncentracji na firmach o zasiegu ogo6lnoswiatowym.

A takich producentow w .demoludach” nie
byto i nic nie wskazuje na to, zeby w daja-
cej sie przewidzie¢ przysztosci mieli sie jesz-
cze pojawic¢. Swoja droga ciekawe, dlaczego
tak sie stato, bo przeciez do wyprodukowania

b

dobrej klasy gtosnika nie sg potrzebne jakie$
Jkosmiczne technologie”. Zapewne czynni-
ki odpowiedzialne za gospodarke uznawa-
ty, ze gtosnik estradowy nie jest artykutem
pierwszej potrzeby, a z kolei po transformacji

ustrojowej brakowato kapitatu prywatnego,
zeby mozna byto zainwestowac w takie przed-
siewziecia na duzg skale.

To tyle tytutem wstepu, a teraz jesz-
cze mate wyjasnienie: poniewaz w trakcie




RCF obchodzi w tym roku 70. rocznice powstania.

opracowywania materiatu okazato sie, ze
praktycznie cate przeznaczone dla niego miej-
sce zajety firmy wioskie, zapadta decyzja, zeby
tak juz zostato, a we wrzesniu pojawia sie inni
producenci europejscy. W zwigzku z powyz-
szym cykl zostanie rozszerzony do 4 odcinkéw
i w ostatnim znajdzie sie miejsce na ,reszte
Swiata”.

A teraz przenosimy sie juz do Wtoch, czyli
do kraju, ktdéry niemal zdominowat caty euro-
pejski rynek gtosnikéw do zastosowan estra-
dowych, co ttumaczy¢ mozna réwniez tym,
ze wiekszos¢ tamtejszych firm ma w tej dzie-
dzinie bardzo dtugie tradycje. Zaczne wiec
od producenta, ktory w tym roku obchodzi
70. rocznice istnienia, czyli od

RCF-A

W przeciwienstwie do firm, ktére oméwie
w dalszej kolejnosci, RCF oprdcz gtosnikéw
produkuje szeroka game sprzetu estradowego
i w tej dziedzinie takze zalicza sie swiatowej
ekstraklasy. To jeden z tych producentéw, do
ktérych ,od zawsze” miatem duzy szacunek,
bo gtosniki RCF-a w swoim czasie stanowity
niemal wzorzec w tej branzy i wielu czotowych
producentéw z branzy pro-audio stosowato
te przetworniki w swoich wyrobach. Rowniez
dlatego, ze firma od lat zaliczata sie do duzych
dostawcow produktow typu OEM i jej gtosniki
juz w zamierzchtych czasach wykorzystywa-
ty chocby takie firmy jak Dynacord, firmujac
je swoim logo.

Nazwa firmy pochodzi od pierwszych
liter nazwisk trzech udziatowcéw. W pierw-
szych latach dziatalnosci firma koncentro-
wata sie sie na produkgji gtosnikow i mikro-
fonow wstegowych. Potem oferta zostata

znacznie rozszerzona, rowniez o kompletne
systemy nagtasniajace do réznych zastosowan,
w tym popularne na rynku zestawy gtosniko-
we w obudowach z tworzyw sztucznych, ktére
W Swoim czasie uwazane byty za jedne z naj-
lepszych tego typu produktow na rynku i te
opinie zachowaty do dzi$. Nawet firma Mackie,
ktéra na pewien czas stata sie wtascicielem
RCF-a, produkowata niektore z tych zestawow
w praktycznie niezmienionej formie, wypo-
sazajac je tylko we wiasne logo. Od momen-
tu, gdy po kilku latach wtoskim udziatowcom
udato sie odkupic firme, RCF caty czas dyna-
micznie sie rozwija, a Mackie to juz gtéwnie
historia. Zreszta o tyle ciekawa w kontekscie
RCF-a i wielokrotnie przeze mnie opisywanych
przeksztatcen wiasnosciowych, ze poswiece
jej teraz kilka zdan.

Otoz w roku 1998, czyli w czasach swoich
najwiekszych sukcesow, firma Mackie prze-
jeta RCF-3, a dwa lata pozniej dziatajaca od
1978 amerykanska firme EAW. W roku 2003
nastapita zmiana nazwy Mackie Designs Inc.
na Loud Technologies i w tym samym czasie
Loud pozbyta sie wtasnie wszystkich udzia-
téw w firmie RCF, w tym 22 milionéw dola-
row zadtuzenia. Nastepnie Loud Technologies
przemianowano na Loud Audio, a wszystkie
zwiazane z nig marki (w tym EAW) zostaty
w 2017 roku wykupione przez amerykanski
Transom Capital Group, czyli typowa firme
kapitatowa, ktéra nie ma zadnych korzeni
zwigzanych z branzg audio. A poniewaz histo-
ria czasem lubi zatacza¢ kregi, w ubiegtym
roku RCF stat sie wtascicielem firmy EAW i jak
twierdzi jej szef ,trudno sobie byto wyobrazi¢
lepszy scenariusz”. Loud Audio byto rowniez
wiascicielem marki Ampeg, ktérg niedawno

Gtosnik RCF, model L12P11, firmowany
przez Dynacorda jego wifasnym logo.

sprzedano firmie Yamaha, a takze firmy Martin
Audio, ktdra jednak zostata wykupiona przez
jej menadzeréw, wspieranych przez inwesto-
row brytyjskich. Niektérzy uwazaja Martina za
powaznego gracza na rynku, ale warto wie-
dzie¢, ze obecnie zatrudnia on okoto 60 0séb,
podczas gdy RCF 500, co oczywiscie i tak nie
moze zaimponowac panu Behringerowi, kto-
rego kilka tysiecy zdyscyplinowanych pracow-
nikow ,ttucze” na 3 zmiany Midasy i Turbo-
soundy i poki co nie stychac, zeby ktos miat
chrapke na przejecie imperium Behringera.
To tyle ,dywagacji” nieco obok tematu,
a wracajac do gtosnikéw RCF przyznam, ze
z przyjemnoscia regeneruje rowniez ich stare

LOUDSPEAKERS
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UNLIMITED SOUND

Prospekt RCF z czasow, gdy neodymy
stosowane byty wytacznie w niektorych
driverach.
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produkty, np. takie, do ktérych niedostepne s3
juz komplety naprawcze. Naleza do nich row-
niez gtosniki firmowane przez Mackie, w kté-
rych ,amerykanskie” jest jedynie logo. Te na
fotografii pochodza z cieszacych sie w swoim
czasie bardzo dobra opinig aktywnych zesta-
wow Mackie o nazwie Fussion. Na kolejnym
zdjeciu pokazuje cewke z gtosnika RCF monto-
wanego w swoim czasie w subach firmy Zeck.
Te gtosniki pewnie gratyby do dzis, gdyby jakis
.specjalista” nie wpadt na pomyst zaimpre-
gnowania gérnych zawieszen czyms w rodza-
ju bitexu, co oczywiscie spowodowato ich
popekanie, i mimo ze cewki i membrany byty
w dobrym stanie, przetworniki musiaty zostac
poddane petnej regeneracji.

Warto wiedzie¢, ze w sktad grupy kapita-
towej RCF wchodzi takze inna wtoska firma,
o nazwie dBTechnologies, ktorej dealerem na
rynku polskim jest firma SoundTrade.

Przegladajac Internet trafitem réwniez na
informacje, ze w 2018r, oprocz EAW RCF prze-
jat znanego producenta mikrofonéw, firme
DPA. Jej dyrektor stwierdzit, ze: ,czeka teraz
na swietlang przysztos¢ w grupie RCF”, co jest
dos¢ standardowa wypowiedzig w ustach sze-
fow firm wykupywanych przez innych produ-
centow. Jednak praktyka pokazuje, ze niekto-
re firmy po kilku latach od takiej .fuzji” moga
sobie jedynie powspominac stare, dobre czasy,
a klienci predzej czy pézniej przekonuja sie, ze
sentyment do firmy to troche za mato, zeby
nadal pozostac jej wiernym klientem.

To tyle, jesli chodzi o RCF, a teraz przyszedt
czas na

EIGHTEEN SOUND

czyli kolejng wtoska firme, ktdrej krajowym

dystrybutorem jest firma Pol-Audio.
18Sound to producent o relatywnie krotkim

stazu rynkowym, gdyz istnieje od 1997 roku,

kiedy to dwaj dyrektorzy wtoskiej firmy AEB,

Cewka z gtosnika 18" RCF po 20 latach
nie wykazuje zadnych uszkodzer.
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zajmujacej sie wytwarzaniem systemow ste-
rowania i zasilania do gazowych instalacji
samochodowych LPG i CNG, postanowi-
li rozszerzy¢ dziatalnosc¢ o wytwarzanie
profesjonalnych gtosnikow estradowych.
Jak czytam, ta decyzja miata zwigzek
z owczesnym przejeciem RCF-a przez
Mackie. Na terenie fabryki AEB powsta-
ty dwie linie produkcyjne gtosnikéw i przez
kolejne 2 dekady 18Sound dobrze zadomo-
wit sie na tym wymagajacym rynku, oferujac
bardzo przyzwoite produkty, mogace sSmiato
stawac w szranki nie tylko z wtoska konku-
rencja. Firma okrzepta na tyle, ze w roku 2015
przejeta innego wtoskiego producenta, Ciare,
ktory w swoim czasie dostarczat swoje pro-
dukty OEM chocby wspomnianemu wczesniej
Martinowi.

W tym czasie wtascicielem 18Sound byta
juz firma Landi Renzo, dobrze znana w Pol-
sce w branzy ,gazownikow” samochodowych,
ktora z kolei wczesniej przejeta konkurencje,
czyli AEB. Ale wtasciciele Landi w roku 2017
uznali, ze lepiej bedzie skupic sie na zasadni-
czej dziatalnosci i 18Sound wraz z Ciare przejat
inny wtoski producent, czyli firma B&C. Tym
sposobem skonczyt sie jeden z ,oryginalnych”
mariazy w branzy audio, cho¢ mimo wszystko
branza samochodowa ma jednak nieco wiecej
wspolnego z technika estradowa, niz np. pro-
dukcja odziezy, jak to miato miejsce w przy-
padku przejecia w swoim czasie firmy Cele-
stion, o czym pisatem w poprzednim odcinku.

Wykup dwoch konkurencyjnych firm przez
B&C jest o tyle ciekawy, ze nowy wiasciciel
wytozyt na ten zakup jedynie 7,4 min euro, co
wydaje sie mato znaczaca kwotg przy rocznych
obrotach 18Sound w wysokosci 12 min euro.
| cho¢ nie znam sie specjalnie na ekonomii
i biznesie, to jednak absurdalny wydaje mi sie

EIGHTEEN
SOUND

Gtosniki RCF 18" z logo Mackie,
zregenerowane w firmowym serwisie PMP

fakt, ze sporego i uznanego producenta gto-
$nikéw z catym jego ,dobrodziejstwem inwen-
tarza” mozna dzi$ kupic za 1/10 ceny mysliwca
nowej generacji, albo za utamek ceny wspot-
czesnie produkowanego w Polsce helikopte-
ra wojskowego. No, ale to tylko taka kolejna,
mata dygresja, a teraz przechodze do krotkie-
go z koniecznosci opisu historii firmy

B&C

ktora obecnie zalicza sie do jednego z wiek-
szych producentéw grosnikéw w skali global-
nej, a jej katalog po przejeciu 18Sound i Ciare
powiekszyt sie na tyle, ze trudno te cata ofer-
te ,ogarnac”.

Historia B&C rozpoczeta sie jeszcze przed
zakonczeniem Il Wojny Swiatowej, bo w roku
1944, kiedy to powstat niewielki zaktad rze-
miesIniczy o nazwie BBC Elettroacustica Pro-
fessionale i taki status firma utrzymywata
w zasadzie az do lat 70., produkujac gtéw-
nie sprzet instalowany w kinach i teatrach.
Nieco pézniej zaczeta oferowac gtosniki
uzywane rowniez do nagtosnien przestrzeni
publicznych, a takze nawigzata wspétprace

18Sound to firma o najkrétszym stazu rynkowym sposrod opisanych w artykule.



z kilkoma znanymi wtoskimi producentami
sprzetu estradowego, jak choc¢by Montarbo
czy FBT. Wykorzystata takze rosnacy popyt
na gtosniki estradowe, zwigzany z ekspansja
muzyki rockowej, ktora oczywiscie nie omi-
neta réwniez Wtoch.

W roku 1988 nazwa firmy zostata zmieniona
na BBC Speakers Spa, a w roku 1993 nastapita
kolejna zmiana i od tej pory mamy do czynie-
nia z firma B&C Speakers Spa. Pod koniec lat
80. firma rozszerzyta swoja dystrybucje poza
Wtochy, gtdwnie do Europy i USA. W latach 90.
dystrybucja objeta wiekszos¢ rynkow swiato-
wych, a od 2007 roku B&C jest spotka giet-
dowa, ktérej akcje mozna sobie obecnie kupic
po 12 euro za sztuke. W roku 2009 powstat
nowy zaltad produkcyjny o powierzchni ok.
10 tys. m?, do ktorego przeniesiono produkcje
z 5innych, oddzielnych lokalizacji. Zaawanso-
wane i zautomatyzowane procesy technolo-
gicznie pozwalaja wykonywac¢ w nim okoto
1.500 przetwornikéw wysokotonowych i bli-
sko 1.000 gtosnikéw niskotonowych dzien-
nie, a tuz obok fabryki znajduje sie biurowiec
o powierzchni 3 tys. m?, co moze oznaczac,
ze ,biurokracja” we Wtoszech ma sie catkiem
dobrze. Strategia firmy w gtownej mierze
opiera sie na dostarczaniu produktéw OEM
wielu producentom, ale posiada ona rowniez
sie¢ dealerska w 70 krajach na catym swiecie.
Warto dodac, ze w Polsce oficjalnym dystry-
butorem B&C jest firma NAW Performance
Audio z Zywca, ktdra stosuje gtosniki tego
producenta w swoich wyrobach.

A skoro wspomniatem o wersjach OEM, to
na fotografii pokazuje przetworniki B&C wyko-
nywane dla jednego z duzych producentow
i sygnowane jego logo, ktdre kilka lat temu
przeszty w serwisie PMP petng regeneracje.
Ze szczegbtowym opisem tego dos¢ cieka-
wego przypadku mozna zapoznac sie na mojej
stronie internetowej w zaktadce ,Naprawa
gtosnikow”.

Wréce jeszcze na chwile do kwestii, czy
z punktu widzenia nabywcy przejecie przez
B&C firm 18Sound i Ciare jest dobra wiadomo-
$cia. Moim zdaniem niekoniecznie, bo gdyby
np. firma Ciare nadal samodzielnie dziatata,
to pewnie Martin Audio nie kazatby sobie
dzi$ ptaci¢ 1.200 zt za dos¢ przecietny gto-
$nik 107, wykonywany w swoim czasie dla
nich w wersji OEM przez Ciare, skoro iden-
tyczny wyréb sygnowany logo faktyczne-
go producenta mozna byto naby¢ za poto-
we tej kwoty. O kompletach naprawczych

PRODUCENCI GLOSNIKOW

Firma B&C to obecnie jeden z wiodacych producentow w branzy gtosnikowej.

do gtosnikéw nieistniejacych firm tez raczej
mozna sobie tylko pomarzy¢, bo trudno sobie
wyobrazi¢, zeby nowy witasciciel magazyno-
wat wiele tysiecy takich ,cudzych” podzespo-
téw z przesztosci, skoro nawet do witasnych
gtosnikow jest w stanie zapewnic takie mate-
riaty jedynie przez kilka lat od daty zaprzesta-
nia produkgji. Poza tym uwazam, ze zdecydo-
wanie wieksze zaufanie wzbudza producent,
ktdry skupia sie na konkretnej dziatce w swojej
branzy, zamiast chwyta¢ wszystkie mozliwe
sroki za ogon. Jesli katalog zawiera powiedzmy
sto gtosnikéw, to z punktu widzenia logisty-
ki i mozliwosci zapanowania nad catym pro-
cesem produkcyjnym jest to sytuacja znacz-
nie korzystniejsza, niz jesli zawiera ich tysiac,
Ze nie wspomne o wielu tysigcach. By¢ moze
nie mam racji, bo oceniam wszystko ze swo-
jej .minimalistycznej” perspektywy, ale czas
pokaze, czy te wszystkie fuzje i wychwala-
ne pod niebiosa przez zainteresowane osoby
taczenia wielu firm w branzy audio (nie tylko
gtosnikowych), byty dobrym pomystem.

Stoneczna ltalia to prawdziwe ,zagtebie”
firm gtosnikowych, o rekordowej koncentracji,
jesli chodzi o ich liczbe w jednym kraju. Przy-
blize wiec teraz sylwetke kolejnego wtoskiego
producenta, czyli firme

FAITAL PRO
ktora jako Fabbrica Italiana Altoparlanti SpA
zatozona zostata jako maty, rodzinny
biznes juz w roku 1958.

Pod koniec lat 60. firma zaspa-
kajata ok. 40% krajowego popy-
tu na gtosniki, gtéwnie do
radioodbiornikéw i systemow
audio. W latach 70. wkroczyta
na rynek motoryzacyjny i roz-
szerzyta dziatalnos¢ poza teren
wiasnego kraju, w czym pomo-
gta inwestycja w nowy zaktad

produkcyjny, ktory rozpoczat dziatalnosc
w 1974 r. W latach 80. Faital rozwija swoja
dziatalnos¢, bedac dostawca gtosnikow
dla wielu producentéw samochoddéw, a na
poczatku lat 90. otwiera zaktady produkcyj-
ne we Francji i w Hiszpanii, stajac sie wioda-
cym producentem gtosnikow dla przemystu
samochodowego. Obecnie posiada réwniez
fabryke na Wegrzech, a takze duze centrum
dystrybucyjne w USA oraz przedstawicielstwo
w Hongkongu.

Jesli chodzi o gtosniki do zastosowan profe-
sjonalnych, to oferta jest .kompletna” w tym
sensie, ze obejmuje praktycznie wszystkie
srednice gtosnikéw membranowych z magne-
sami ferrytowymi i neodymowymi (w tym
gtoséniki koaksjalne), a takze wiele rodzajow
driveréw, i prezentuje sie bardzo atrakcyjnie,
nie tylko dlatego, ze petny katalog zawiera az
100 stron formatu A4. Dla mnie bardzo istot-
ne jest réwniez to, ze tylko kilka najmniej-
szych gtosnikow z katalogu ma kosze stalowe,
a wszystkie pozostate wykorzystuja cisnie-
niowo wtryskiwane kosze aluminiowe, o bar-
dzo wyszukanych i oryginalnych ksztattach,

Gtosniki 18" B&C
w wersji OEM,
zregenerowane
w serwisie PMP
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PROFESSIONAL LOUDSPEAKERS

Faital Pro istnieje na rynku juz 61 lat.

o ostatnio stato sie dos¢ ,modne” wsrod wielu
producentéw, ktérzy w ten sposéb chca sie
zapewne wyrdznic¢ wsrod konkurencji.

Te kosze by¢ moze produkowane s3
w fabrykach Faital w Europie, ale widziatem
np. chinskie strony, na ktérych reklamowane
s3 kosze gtosnikowe RCF, identyczne jak te,
ktére potem mozemy zobaczy¢ w wyrobach
tej firmy. Tak wiec prawdopodobnie ,Chin-
czyk” dziata w tym wypadku ,na dwa fronty”,
dostarczajac wyréb zaréwno bezposredniemu
zleceniodawcy, jak i oferujac go na ,wolnym
rynku”. W swoim czasie wykazatem nawet
pewne zainteresowanie jedng z podobnych
ofert, bo na stronie byto podane, ze minimal-
ne zamoéwienie to 50 szt. W praktyce okaza-
to sie jednak, ze trzeba zamdwic co najmniej
300, wiec pozostane przy mojej sprawdzo-
nej, choc¢ ktopotliwej technologii odlewania
koszy metoda piaskowa, a nastepnie zmud-
nego obrabiania mechanicznego. Na fotografii

Wspdtczesne kosze gtosnikowe przybieraja
czasem bardzo ,wymysine” ksztatty.
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pokazuje, jak wygladaja takie kosze 18" ode-
brane prosto z odlewni.

Jednak trzeba wiedzie¢, ze nastepnie pod-
dawane sg one precyzyjnej obrébce tokarskiej
lub przy uzyciu frezarki CNC. Taka niezbedna
obrébka sprawia, ze po jej wykonaniu kosz
w niczym nie ustepuje wtryskowi cisnienio-
wemu, a nawet go przewyzsza, gdy chodzi
o doktadno$¢ obrabianych powierzchni, co
ma fundamentalne znaczenie dla poprawnej
pracy uktadu zawieszen i membrany pota-
czonej z cewka. Pisze o tym réwniez dlatego,
ze zaleta koszy odlewanych ,w ziemi” bywa
czasem ich wigksza odporno$¢ na uszkodze-
nia mechanicznie. Dzieje sie tak dlatego, ze
kosze wykonywane metodami wtryskowymi
obecnie projektowane s3 bardzo ,o0szczed-
nosciowo’, w celu uzyskania jak najmniejsze-
g0 zuzycia materiatu. Moze to powodowac
uszkodzenia mechaniczne, bo cienkie $cian-
ki potrafig sie np. ztama¢ na skutek upadku
zestawu gtosnikowego, i z takimi przypadkami
tez miatem do czynienia w swojej praktyce.
Realia s3 takie, ze przez 30 lat wytwarzania
przeze mnie gtos$nikéw nie odnotowatem ani
jednego mechanicznego uszkodzenia kosza
odlewanego z aluminium, cho¢ zdarzaty sie
sytuacje ekstremalne, jak np. wypadniecie
catego nagtosnienia z busa w trakcie jazdy
na zakrecie, na asfaltowej drodze.

A skoro zndw pojawit sie ,wtret osobisty”, to
musze przyznac, ze w mojej praktyce serwi-
sowej nigdy jeszcze nie miatem do czynienia
z zadnym gtosnikiem Faital Pro, wiec nie potra-
fie oceni¢, czy wynika to z faktu, ze sa tak
dobre i sie nie psuja, czy po prostu na naszym
rynku znajduje sie ich stosunkowo niewie-
le, cho¢ s3 dystrybuowane przez firme LDM,
a takze przez firme Bayor Audio, ktéra row-
niez uzywa ich przy produkgcji wtasnej apara-
tury nagtosnieniowej.

Przegladajac strone internetowa producenta
zwrécitem jednak uwage na dos¢ istotng infor-
macje, a mianowicie na taka, ze 100%
wyprodukowanych egzemplarzy prze-
chodzi kontrole techniczna na liniach pro-
dukcyjnych i, co réwnie wazne, ze wszyst-
kie przetworniki produkowane s3 we
WHtoszech. Bardzo interesujace z punk-
tu widzenia uzytkownika sg rowniez
doktadnie sprecyzowane warunki gwa-
rancji, w tym ogélnie dostepna, rozbudo-
wana tabela, ktéra jednoznacznie okre-
$la, jakie usterki podlegaja roszczeniom
gwarancyjnym, a jakie nie. Jej fragment

umieszczam w artykule, bo to prawdziwa rzad-
kos¢ i tego typu informacji raczej nie spotyka
sie u innych wytworcow. Warto zapoznac sie
z catoscia tego materiatu, réwniez po to, zeby
wiedzie¢, ktore usterki w dowolnym gtosniku
moga by¢ przypisane producentowi, a ktére
s3 najczesciej spowodowane ewidentng wing
uzytkownika. Cho¢ oczywiscie inni producen-
ci moga kierowac sie odmiennymi ,wytyczny-
mi” w tym zakresie, tym bardziej gdy warun-
ki gwarancji nie s doktadnie sprecyzowane.
Tabela podzielona jest na kilka grup uszko-
dzen i wyspecyfikowano w niej 29 potencjal-
nych awarii mechanicznych, 9 elektrycznych,
5 akustycznych i 5 o charakterze ogélnym,
o facznie daje .imponujacy” liczbe 48 moz-
liwych usterek. Jak wida¢, gtosnik to skom-
plikowana i wrazliwa na rézne czynniki kon-
strukgcja, z czego warto sobie zdawac sprawe,
nawet uzytkujac przetworniki renomowanych
producentow.

Zwracam tez uwage na fakt, ze Faital Pro
catkowicie wytacza wtasna odpowiedzial-
nos¢ gwarancyjng za wyroby typu OEM, co
0znacza, ze reklamowac takie gtosniki mozna
jedynie u producenta aparatury, ktéry je sto-
suje w takiej wersji. W materiatach dostep-
nych w internecie mozna réwniez przekonac
sie, jak wielka role producent przywigzuje do
badan technicznych przy uzyciu najbardziej
zaawansowanej aparatury pomiarowej, a takze
zobaczy¢ wysoki stopien automatyzacji proce-
sow produkeyjnych. Przyznam, ze firma Faital
Pro zrobita na mnie bardzo dobre wrazenie,
gdy chodzi o ,globalne” podejscie do tematu,
czyli do produkgji gtosnikéw estradowych dla
zastosowan profesjonalnych. W tym wypadku
dodatek ,Pro” w nazwie firmy wydaje sie jak
najbardziej uzasadniony. Sadze, ze z czasem jej
popularnos$¢ w Polsce wzrosnie, bo w porow-
naniu z kilkoma znanymi od lat i mocno rekla-
mowanymi producentami (np. zza oceanu) te
gtosniki wydaja sie wygrywac pod kazdym
wzgledem, a ceny w relacji do jakosci sg zupet-
nie do przyjecia. No, ale jak juz wspomniatem,
sg to rozwazania czysto teoretyczne, w opar-
ciu o materiaty dostepne w sieci, bo osobistego
zdania na ich temat jeszcze nie miatem okazji
sobie wyrobic.

Ostatnig wtoska firma, o ktdrej chciatbym
napisac kilka stow, jest

SICA
ktorej nazwa to akronim od Societa Italiana
Consttruttori Altoparlanti, przy czym ttuma-



PRODUCENCI GLOSNIKOW

{3 MECHANICAL DEFECT

CODE  DESCRIPTION PROBLEM EXPLANATION

Al Bad Assembly Visibly defective product assembly

A2 Shifted

A3 Short lead wires "
or asymmetric pressure in the enclosure)

Blistering of the former facing the winding
A4 | Blistered Former i
@ Note: Except if A2 accurs

AS  Long lead wires

Too long lead wires hit the cone during operation

As Detached Surround

Front or rear plate shifted. The voice coil is jammed in the air gap (v}

Too short lead wires, cut during operation (if not due to over excursion ©

Detachment or delamination of sorround from the cone
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Firma Faital Pro doktadnie precyzuje warunki uznania

(lub nieuznania) roszczer gwarancyjnych.

czenia wymaga chyba tylko stowo altoparlan-
ti, ktére w jezyku wtoskim oznacza gtosnik.
Powstata w roku 1979, wiec podobnie do kilku
innych prezentowanych w zestawieniu produ-
centow obchodzi w tym roku swdj jubileusz.
O tym, jak dawno to byto, Swiadczy choc-
by fakt, ze doktadnie w tym samym czasie
na rynku pojawit sie pierwszy Walkman Sony,
ktory zapoczatkowat oszatamiajaca kariere
przenosnych odtwarzaczy muzycznych.
Przez kilka pierwszych lat dziatalnosci firma
zaopatrywata lokalnych producentéw instru-
mentéw muzycznych, a nastepnie rozszerzo-
no oferte o gtosniki do klawiszy i do nagta-
$niania akordeonéw. W roku 1984 SICA po raz
pierwszy wystawia sie na targach Prolight
& Sound we Frankfurcie, a w roku 1987 oferta
wzbogacona zostaje o gtosniki wysokotonowe
typu compression driver. W 1992 firma prze-
nosi sie do nowej, wiekszej siedziby, aby w rok

Kosze gtosnikéw PMP odlewane sq metoda
formowania w piasku.

SICA obchodzi w tym roku rocznice 40-lecia swojej dziatalnosci

i jest rowniez wiascicielem marki Jensen.

péZniej wprowadzi¢ czes$ciowo zautomaty-
zowane linie produkcyjne, ktére pozwolity na
znaczne zwiekszenie wydajnosci. W roku 1996
SICA podejmuje wyzwanie odtworzenia legen-
darnej marki gtosnikéw gitarowych Jensen. Po
wielu eksperymentach i testach wszystkich
modeli tego producenta i prébach odstucho-
wych z muzykami firma wchodzi z nowym
produktem wytwarzanym na skale masowa
na rynek amerykanski, prezentujac z sukcesem
swoja oferte na tragach NAMM w roku 1999.
10 lat p6Zniej SICA wprowadza nowsa linie gto-
$nikéw Jensen Jet, aby sprosta¢ wymaganiom
wspdétczesnych muzykow.

W roku 20173 firma rozpoczyna produkcje
gtosnikow przeznaczonych do zastosowan
Hi-Fi, co poprzedzone zostato kilkoma latami
badan prowadzonych we wspotpracy z insty-
tutami badawczymi, m.in. przy pomocy ana-
lizy FEM (metoda elementéw skorczonych).
Obecnie trwaja prace nad wdrozeniem nowych
systemow sterowania liniami technologicz-
nymi, co ma zapewni¢ wiekszg elastycznos¢
produkgji i zwiekszenie wydajnosci. SICA, jak
wielu innych producentéw, dostarcza row-
niez swoje gtosniki w wersji OEM wielu pro-
ducentom aparatury nagtosnieniowej, a ich
polskim dystrybutorem jest firma BOX Elec-
tronics z Sopotu, cho¢ oferta na stronie pre-
zentuje sie bardzo skromnie.

Jako ciekawostke moge podac¢, ze we wcze-
snych latach 90. kilka moich gtosnikéw trafito
na testy réwniez do tego producenta (podob-
nie jak do kilku innych krajowych firm), ale
szybko zrozumiatem, ze nie naleze do osob,
ktére chciatyby ,masowo” wytwarzac gto-
$niki, i ze zdecydowanie lepszym pomystem
bedzie wykorzystywanie ich we wtasnych

wyrobach. Jesli chodzi o moja ocene firmy SICA
na podstawie wtasnych, cho¢ mocno ograni-
czonych doswiadczen, to sposrdd wymienio-
nych w artykule sytuuje jg na koncu stawki,
co zreszta chyba odpowiada jej faktycznemu
umiejscowieniu na rynku wtoskim. No, ale jak
juz wspomniatem, Wtochy sg krajem o wyjat-
kowej ,obfitosci” firm gtosnikowych, wiec by¢
moze w innych ,okolicznosciach przyrody”
SICA miataby szanse na lepsza pozycje ryn-
kowa, a nawet na zostanie krajowym lide-
rem, gdyby np. przeniosta swojg produkcje do
kraju nad Wista. Swoja droga ciekawe, ze jakos
zaden duzy ani nawet maty producent z tej
branzy nie wpadt do tej pory na taki pomyst,
cho¢ w swoim czasie pewne préby podejmo-
wat np. brytyjski OHM, ale, o ile wiem, gto-
$nikdw u nas nie wytwarzat. Za to kilku pol-
skich producentéw ,robi za chinczykow” dla
kilku firm zagranicznych, pracujac dla nich na
zasadzie montowni. No, ale lepsze to, niz zwi-
niecie interesu, tym bardziej ze takie ustugi
na upartego mozna nawet uznac za swego
rodzaju ,nobiltacje”, bo przeciez podobne zle-
cenia chetnie wykonuja rézne ,egzotyczne”
nacje. Mysle, ze w tym wypadku decydujaca
jest niewielka skala tych ustug i pewne zale-
ty logistyczne, jak chocby znacznie tatwiej-
szy transport.

To tyle, jesli chodzi o ,wtoszczyzne”, i zgod-
nie z tym, co napisatem we wstepie, zapraszam
na kontynuacje tematu we wrzesniu. A przy
okazji jak zwykle zachecam do odwiedzenia
mojej strony internetowej, gdzie mozna wzbo-
gaci¢ swoja wiedze o technice gtosnikowej,
a takze zapoznac sie z efektami mojej pracy
w dziedzinie, ktérej poswiecitem potowe dos¢
juz dtugiego zycia.
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