WYWIAD MARZEC 2013

rozmawiat
tukasz Zygarlicki

Dwudziestolecie firmy PMP

Rozmowa z Piotrem Peto

Nie ma co sie oszukiwac: w Polsce wcigz nie mamy swiatowej marki

w branzy techniki scenicznej ze szczegdinym naciskiem na elektronike, a juz

w szczegolnosci na dzwiek. Nie ma w tym kraju firmy na $wiatowym poziomie,
bez kompleksdw w stosunku do zachodnich producentéw, bedacej na biezaco
zrynkiem, innowacyjnej i konkurencyjnej. Marki znanej i rozpoznawalnej na
Swiecie. Nie mowimy tu o poziomie Stanow czy Wielkiej Brytanii, nie mamy
ambidji posiadania krajowej oferty tak szerokiej jak Niemcy czy Francuzi, daleko
nam do Wiochdw czy Hiszpandw. Nawet potudniowi sgsiedzi troche nas
zawstydzajg stowackim Kvantem, czeskim Robe i (moze nieco nacigganym na
czeski) KV2. Owszem, istniejg w Polsce firmy, ale po pierwsze: produkujg one
(w zdecydowanej wiekszosci) na rynek krajowy, nie s wiec znane na swiecie
czy nawet w Europie, a do tego poziom ich innowacyjnosci jest zapewne
wcigz determinowany brakiem srodkdw na rozwoj i efektywnoscig kosztowa
eksploatowania sprawdzonych juz rozwigzan. Zawsze mozemy sie odwotywac
do Jo (Jézefa) Olenskiego, ktdry czes¢ produkcji Ohma utrzymuje w Polsce, czy
niedawno zmartego Gene (Eugeniusza) Czerwinskiego, ktérego zamitowanie
do niskich czestotliwosci juz w latach siedemdziesiatych przyniosto niegasnaca
stawe wooferow Cervin Vega. Nie twierdze tutaj, ze w tej czesci $wiata nie

ma zdolnych inzynierow, ludzi dobrze wykonujacych swoja prace, a czesto
wykraczajacych mysla poza sztywne inzynierskie schematy. Zupetnie nie. Ale
biznesowo jakos nam sie nad Wista nie ukfada.
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Witasciel PMP ze swoim starym Fenderem.

Piotra Peto od lat kojarzytem jako cztowieka z bran-
zy, ale do niedawna nie znatem blizej ani jego same-
€0, ani jego oferty w zakresie urzadzen naglosnienio-
wych. Jako autor rzetelnych tekstéw technicznych
byt dla mnie cztowiekiem wiarygodnym, ale dopie-
ro ostatniej jesieni mialem okazje nieco blizej poznac
Piotra i jego firme PMP Electronics.

W zeszlym roku PMP obchodzita okragla, dwudzie-
sta rocznice istnienia — byfa to dobra okazja do po-
rozmawiania o profilu firmy i jej dzialalnosci. Ten arty-
kut jest proba przyblizenia dziatalnosci firmy i sylwetki
jej wiasciciela. Branzowa aktywnos¢ pana Piotra trwa
znacznie diuzej, niz istnieje zatozona przez niego fir-
ma, o czym bedziemy mogli przekona¢ sie w dal-
szej czesci wywiadu. Mozna jednak powiedzied, ze
PMP to efekt pracy Piotra Peto jako projektanta, kon-
struktora i producenta sprzetu elektroakustycznego
,made in Poland”, co jest szczegdlnie istotne w kon-
tekscie tego, co napisalem we wstepie.

Zapraszam do rozmowy z tym skromnym cztowie-
kiem o sporej wiedzy, duzym doswiadczeniu i bar-
dzo rzetelnym podejsciu do swojej pracy. Czio-
wiekiem, ktéry sam potrafit produkowaé (od pod-
staw) glosniki, kiedy nie byly one tak fatwo dostep-
ne na rynku, sam projektowat i budowat wzmacnia-
cze, Uwazajac, ze zrobi to nie gorzej niz tzw. uzna-
ni producenci, a od ponad pieciu lat komentuje rze-
czywisto$¢ rynkowa na famach naszego magazy-
nu, choc pierwsze doswiadczenia wsp&tpracy z pra-
s3 muzyczng miat juz w potowie lat dziewiecdziesia-
tych. Jesli wiec kto$ z was miatby kiedy$ watpliwo-
4ci co do okreslonego urzadzenia na rynku, prosze
sprébowad zwrécic sie do pana Piotra — istnieje duza



Na tym stanowisku przeprowadzane sa réwniez testy dla redakcji MiT.

szansa, ze W miare wolnego czasu rzetelnie odpo-
wie na wasze pytanie, wspierajac sie wiasnymi do-
Swiadczeniami i przeprowadzonymi przez siebie po-
miarami. Oczywiscie warto tez przy okazji zapoznaé
sie z oferta firmy PMP biorac pod uwage fakt, ze wia-
Sciciel jest w stanie dostosowac produkt do indywidu-

alnych oczekiwan klienta.

tukasz Zygarlicki, MiT: Chciatbym, zebysmy
zaczeli od tego, co obecnie robi firma PMP,
co ty robisz.

Piotr Peto: Trudno mi okresli¢ jakis zasadniczy pro-
fil mojej dziafalnosci. Nie jestem specjalnie pracowi-
ty, wiec dzialam raczej na nieduzych obrotach i to za-
réowno jesli chodzi o ,fizyczne” zaangazowanie, jak
i obroty finansowe [$miech]. Poniewaz zrezygno-
walem z wytwarzania wszelkiej elektroniki, skupiam
sie na zestawach glosnikowych i ich konfigurowaniu
jako kompletnych systeméw nagfasniajacych. Kiedy
konfiguruje zestaw dla klienta, to nawet nie musi sie
on sklada¢ z moich komponentéw, moja ,$wiado-
mos¢ rynku” powoduje, ze moge wybra¢ sposrdd
réznych propozydcji i przygotowac w miare zopty-
malizowany zestaw. Dla mnie bardzo wazna kwestia
byla zawsze odpowiednia, wywazona relacja mig-
dzy cena a jakoscia — chodzi o to, zeby nie kupowad
sprzetu wylacznie dla logo na nim umieszczonego,
bo samo logo, nawet znanej firmy, nie gwarantuje
jeszcze, ze zestaw zagra tak, jak tego oczekujemy.
Czesto jest tak, ze w danym zestawie jest melanz:
ze$¢ rzeczy jest moich, na przyklad moje zesta-
wy glosnikowe, a pozostale komponenty dobie-
ram sposréd tych, ktdre znam i o ktdrych wiem,
Ze sa przyzwoitej jakosci. Sam nie robie juz mikse-
réw, wzmacniaczy ani tego typu rzeczy, bo przy dzi-
siejszych uwarunkowaniach rynkowych nie jestem
w stanie zachowac¢ moich standardéw jakosciowych
za cene akceptowalng przez klienta.

Obecnie jest to problem wiekszosci matych czy na-
wet troche wigkszych firm, ktére musza konkuro-
wac z firmami produkujacymi rekami Chificzykow.

Jak pokazuje praktyka, bez zaangazowania duzego
kapitatu i bez umiejscowienia produkgji w krajach
o taniej sile roboczej raczej trudno jest dzisiaj prze-
trwac. No chyba, ze dziafa sie na zupefnie mikro-

skopijna skale, jak ja...

Mozna powiedzie¢, ze zajmujesz si¢ bar-
dziej konfigurowaniem i projektowaniem
niz produkcja, zgadza sie?

Generalnie tak. U mnie nigdy nie bylo produkgji
w dostownym tego sfowa znaczeniu. Firma zawsze
byta jednoosobowa, wiec w tej sytuagji trudno mo-
wi¢ o produkdji. Ale jesli nawet przyjaé, ze jakas ist-
niafa, to polegafo to np. na tym, ze jesli dwadzie-
dcia czy wiecej lat temu byt bardzo ograniczony do-
step do firmowych glo$nikéw i byly one relatyw-
nie drogie, to pomyslatem sobie, ze bede ,produ-
kowat” je sam, bo miafem taka ambicje, zeby ofe-
rowac produkt w 100% wykonany wiasnymi reko-
ma i oczywiscie réwniez zaprojektowany przez sie-

bie samego.
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Wydawalo sie to dos¢ abstrakcyjne — wykona¢ glo-
$nik od podstaw, facznie ze wszystkimi jego kompo-
nentami. Jedynie ferrytéw nie robitem we wiasnym
zakresie, bo wiadomo, ze do tego potrzebna jest
fabryka. Kupowatem wiec te magnesy ferrytowe
w Skierniewicach, w zakfadzie Ferpol, ktéry sprze-
dawat je, dopdki Philips ich nie wykupit i nie wywidzt
wszystkich maszyn za granice. A teraz trzeba kupo-
wac chinskie albo np. rumunskie. Zrobienie glosni-
ka polegato na tym, ze trzeba byto wykona¢ obwdéd
magnetyczny, kosz, membrane, cewke, zawiesze-
nia, wszystko — od poczatku do konca. | ja tak robi-
tem. Miatem np. bodaj osiem wiasnych modeli ko-
szy glosnikowych, ktére odlewat mi cztowiek w for-
mach piaskowych, wiec potem dochodzita jeszcze
cala obrébka mechaniczna (toczenie, reczne pito-
wanie naddatkéw itd.), miatem kilkanascie form na
membrany i zawieszenia, ttoczone w mokrej tech-
nologii podcisnieniowej, no ale to szczegdty, ktdre
moga zainteresowac co najwyzej specjalistow.

Dzi§ nawet z masa papierowa mialbym pewnie
problemy, bo papiernia w Konstancinie, gdzie sie
zaopatrywalem, tez juz sie zwinela. Ale jako cieka-
wostke moge podac, ze w swoim czasie, majac do
wyboru wiele rodzajéw celulozy, zakupitem partie
papieru importowanego az z Chile i byt to chyba
dobry wybdr, bo nigdy nie zdarzylo sie, zeby jaka-
kolwiek moja membrana ulegla mechanicznej de-
strukgji w trakcie normalnej eksploatacji gtosnika.
Nadszedt jednak moment, ze weszly produk-
ty z Chin, ktére w cenie mojego obwodu magne-
tycznego oferowaly kompletny glosnik sredniej ja-
kosci. Oczywiscie méwie o glodnikach pdtprofesjo-
nalnych a nie produktach bazarowych za 100 zt czy
nawet mniej.

Byt okres, gdy sprzedawatem niewielkie ilosci pro-

dukowanych przez siebie glosnikdw, ale pdzniej to
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Pan Piotr dysponuje wiasnymi modelami koszy gtosnikowych.

sie urwalo i sprzedawatem je tylko w swoich pacz-
kach — nie bylem w stanie zrobi¢ ich tyle, zeby
sprzedawac je oddzielnie, cho¢ kilku do$¢ powaz-
nych krajowych producentéw aparatury wykazy-
wato w swoim czasie zainteresowanie tymi gtosni-
kami. Teraz nie za bardzo opfaca sie juz nawet ro-
bi¢ te glosniki do wiasnych konstrukgeji. Co praw-
da, wciaz jestem potencjalnie gotowy do produk-
¢ji: wcigz dysponuje modelami koszy, mam spory
zapas membran, zawieszen itd. Ale w momencie,
kiedy potrzebuje gtosniki do moich paczek, wole
wykona¢ telefon i zamowic np. cztery glosniki jakie-
gos uznanego producenta. To znacznie fatwiejsze i,
biorac pod uwage niewielkie ilosci wykonywanego
sprzetu, o wiele mniej absorbujace niz rekodzieto,
ktdrym zajmowatem sie w dawnych czasach.
Chcialbym jednak wyraznie podkresli¢, ze nigdy
w zadnej mojej paczce nie montowatem przetwor-
nikdw ,no name”, a kazdy mdj glosnik wyposaza-
ny byt w firmowa nalepke, wiec fatwo je zidenty-
fikowad. Byly czasy, gdy praktycznie wszystko to,
co oferowatem, robitem sam, nigdy nie zatrudnia-
jac zadnych pracownikéw. Dotyczyto to np. obu-
déw glosnikowych, kiedy to po kilku nie najlepszych
doswiadczeniach z réznymi stolarzami zaprojek-
towalem i wykonatem wiasnymi rekoma zupetnie
przyzwoite maszyny stolarskie i w garazu ,szytem”
te paczki na tyle przyzwoicie, ze niektére przetrwa-
ty do dzi§, cho¢ minety juz dwie dekady. Tak wiec
mozna $miato powiedzie¢, ze PMP to firma garazo-
wa i weale sie tego nie wstydze. [$miech]

Kolejna sprawa to zwrotnice — tu tez nie ma roz-
wigzan uniwersalnych. Czasami siedze tydzien, do-
bierajac cewki i kondensatory, mierzac i odstuchu-
jac paczke, zeby wydusi¢ maksimum tego, co da sie
z uzyska¢ w takim ukfadzie. Ale generalnie nie lu-
bie zwrotnic pasywnych i preferuje zestawy aktyw-
ne. Ostatnio opracowany przeze mnie system mo-
nitorowy pracuje w aktywnym trybie bi-amp i jest to

rozwigzanie optymalne z wielu powoddw.
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Mozemy powiedzie¢, ze PMP skupia sie na
dzialce badawczej i konstruowaniu prototy-
pow, a produkcja nie jest tu jednak priory-
tetem?

Zdecydowanie, najwiecej powstato tu prototypdw.
Wiele moich zestawow grajacych gdzies w Polsce
to wyroby wykonane czasem w jednym egzempla-
rzu. Ale okredlenie ,dziatka badawcza” jest troche na
wyrost, bo prawdziwe badania to ja robitem prawie
dwadziescia lat temu, kiedy to moje pierwsze glosni-
ki testowatem w komorze bezpogtosowej na Poli-
technice Warszawskiej. Dla ludzi tam pracujacych
bylo to taka sensacja (cztowiek sam robi gtosnikil), ze
miafem tam darmowy wstep, kiedy tylko wyrazitem
ched i sporo czasu tam spedzitem, przy okazji wiele
sie uczac. Réwniez tego, ze mozna wykona¢ charak-
terystyke pomiarowa glosnika czy paczki jako rzeczy-
wistg lub handlowa. [$miech]

W takim razie po co bylo budowac pojedyn-
cze egzemplarze, a nie cale serie? Czy to
byt pomyst na funkcjonowanie firmy? Miates
wtedy jakas konkurencje w Polsce?

Jako$ sobie z tego zytem. Firma istnieje dwadzie-
dcia lat, ale to nie znaczy, ze przedtem nic nie ro-
bitem w tym zakresie. M&j pierwszy wzmacniacz
byt uzywany przez kapele Tehas w Jarocinie, bo-
daj w 1983. To byfa glowa basowa, ktérag wiasci-
ciel eksploatowal jeszcze dwa lata temu, wiec fa-
two policzy¢, ze bez mata trzydziesci lat. Miafa
200 W RMS, dwa filtry parametryczne plus tra-
dycyjna regulacje barwy, kompresor, symetryczne
wyjécie na transmisje, podwojny footswitch — jak
na tamte czasy to byt ewenement. Zreszta kiedy
na krétko reaktywowany Tehas grat w Kongreso-
wej jako support przed E. Burdonem, to wiasnie
ten wzmacniacz nadal stuzyt basiscie i tez wzbudzit
spore zainteresowanie.

To byt czas, kiedy powstawaly nasze pierwsze kra-

jowe firmy. Trudno tu jednak méwi¢ o konkurendj,

bo ja nigdy nie traktowatlem swojej dziafalnosci jako
konkurencji dla kogokolwiek. PMP to najmniejsza fir-
ma, jaka moze istniec, bo nie moze by¢ firmy mniej-
szej niz jednoosobowa. Mam jednak kilka przykfa-
ddéw na to, ze gdybym miat inne priorytety, to pew-
nie mdgibym by¢ konkurencja dla niejednej firmy.
Dostatem na przykiad kiedy$ zamdwienie na glodni-
ki, ktdre klient chciat wykonac na zamoéwienie w Ton-
silu, ale okazafo sie, ze ich prototypownia nie byta
w stanie spetni¢ wymagan zamawiajacego przez po-
nad rok. Ja taki glo$nik przygotowatem w dwa mie-
sigce. To byla nietypowa konstrukgja, z przeznacze-
niem do systemdw alarmowych i rozgloszeniowych.
Priorytetem byla niezawodnos$¢ i skuteczno$é — pra-
cowaly na wolnym powietrzu i musialy wytrzymac
pdt godziny prostokata na swojej nominalnej mocy.
Wyprodukowatem sto sztuk takich glosnikéw i zaden
sie nie popsut, przynajmniej nic mi na ten temat nie
wiadomo. Dodatkowo zaprojektowatem i wykona-
tem kosz do tego glosnika — dopasowany mechanicz-
nie do tub, ktére Klient juz miat kupione. Potem wy-
korzystywatem ten gtosnik o $rednicy 6,5" do moich
paczek tréjdroznych, a dzis to bytby to by¢ moze nie-
zly przetwornik do malej liniéwki. No ale ,to se ne
vrati”, jak mdwia bracia Czesi.

To wiasnie bylo dziatanie na konkretne zamdwienie.
| takie cos mnie krecito, a nie maséwka bazarowa.

Takie konstrukcje robione na zaméwienie
to obecnie najdrozsza rzecz. Te twoje pro-
dukty musiatby tez by¢ jednak dos¢ drogie,
prawda?

Wiasdnie nie i to byt troche mdj btad. Sprzedawatem
rzeczy za tyle, ile kto$ mi chciat czy mogt zapfacic.
Oczywiscie miatem cennik swoich wyrobdw, ale ni-
gdy nie byly to duze pieniadze. Cho¢ oczywiscie,
jesli porownad te ceny do dzisiejszej oferty sprzetu
budzetowego, to pewnie mozna by je nawet uzna¢

za wygorowane.

Obecnie rynek jest zalewany duza liczba
urzadzen tanich, ale niekoniecznie dobrych.
Rzadko jest tak, ze urzadzenie jest i tanie, i dobre.
U mnie to zawsze byla relacja trzech rzeczy: z jed-
nej strony jakosci, z drugiej ceny, a z trzeciej zainte-
resowania klienta. Jedli kto§ ma zamiar kupi¢ sprzet
ze $redniej potki, nazwijmy go firmowym (dla wie-
lu PMP nie produkuje sprzetu markowego i moge
sie z tym jako$ zgodzi¢), to ja w niektdrych przy-
padkach jestem w stanie za poréwnywalne pienia-
dze wyprodukowad sprzet bardziej niezawodny
i lepiej brzmiacy. To jest dla mnie oczywiste. Ale tu
warto sie zastanowi¢, kto jest w stanie w to uwie-
rzy¢ i taki sprzet kupi¢. A ja nie sprzedaje fachow-
com czy kolegom z redakgiji, tylko cztowiekowi, ktd-
ry gdzies$ tam ustyszat o firmie PMP i pierwszy raz sie
Z nig spotyka. Pojawia sie wiec bariera dos¢ trudna
do przeskoczenia. Ale ja nie naleze do oséb, ktd-



re musza sprzedawac cokolwiek i za wszelka cene.
Jednak czesto wracaja do mnie klienci, ktorzy kupi-
li co$ wiele lat temu — jest to chyba najwieksza staty-
stycznie grupa oséb, dzieki ktorej firma jeszcze funk-

cjonuje.

Masz tez duze doswiadczenie w zakresie do-
boru sprzetu, znasz urzadzenia, ktére te-
stujesz czy serwisujesz. Mowile$, ze poma-
gasz ludziom dobiera¢ te urzadzenia, skia-
dac zestawy. Co ty i twoja firma macie z ta-
kich dziatan?

Przez diugi czas dzielifem sie bezinteresownie swo-
ja wiedzg i doswiadczeniem, bo to jest moje hobby.
Kiedy$ udzielatem sie na forach dyskusyjnych, ale za-
wsze znajdowali sie ludzie z innych firm, ktdrzy mie-
i problem z moimi wypowiedziami, i teraz juz nie
chee sie w to wdawac. Swoim potencjalnym klien-
tom jakich$ prostych rad moge udzieli¢. Jesli ktos chce
cos$ umnie kupi¢, ale chce tez, abym jako$ mu dora-
dzit, i jeslh uméwimy sie, ze wstepem do tego zakupu
jest taka konsultacja — to nie ma problemu. Jesli trze-
ba co$ naprawi¢, doprowadzi¢ do stanu uzywalnosci
czy przeprowadzi¢ jakie$ prace remontowo-moder-
nizacyjne — prosze bardzo. Ale z pewnymi zastrze-
Zeniami: jezeli naprawia¢ glosniki, to dobre gtosniki.
Jesli kto$ kupit |BL-e, ale kupit je dawno i nie ma juz

do nich kompletéw naprawczych (albo komplet na-
prawczy kosztuje tysiac ztotych), to taki kto$ dzwo-
ni do mnie i jesli jest w stanie poczeka¢ odpowiednio
dhugo, to ja mu moge te glosniki naprawic. Przy czym
w moim przypadku nie wchodzi w gre cos, co nie-
ktdrzy okredlaja jako , przewijanie cewek”. Ja po pro-
stu wymieniam wszystkie komponenty i oddaje klien-
towi nowy glosnik, ktéry bedzie mu stuzyt na pew-
no nie gorzej i nie krécej niz oryginalny, a sa tez i tacy
klienci, ktérzy uwazaja, ze potrafie zrobic to lepiej niz
fabryka.

Nie naprawiam jednak np. paczek, ktére ktos kupit
okazyjnie za 300 czy 500 zt i wydaje mu sie, ze sko-
ro tak, to naprawa popsutego glosnika bedzie koszto-
wac 50 zt. Od razu moéwie takiemu klientowi, ze tra-
fit pod zly adres.

Zamiast fapac sie za wszystko co mozliwe, brac sie
za byle fuche, wole sobie muzyki postucha¢ czy na
gitarce pogra¢. Zawodowo zajmuje sie gldwnie ser-
wisem, konfigurowaniem systemdw, testami, chod
czasem lubie jaka$ paczke skonstruowad, jedli aku-
rat mam nowa koncepcje. Wiele opracowan robitem
pod katem wiasnych potrzeb, bo czasem co$ nagfa-
$niam, wiec majac auto Renault Kangoo, zaprojekto-
walem zestaw pod katem przewozenia w tym samo-
chodzie, choc nieco przerobionym we wiasnym za-

kresie. Moge do niego zapakowac cztery basy na glo-

* oswietleniowej i multimedialnej
* nagtosnieniowej
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$nikach 15", cztery nadstawki na 12", rack z koncow-
kami (bo to jest zestaw bi-amp), pyte, mikser; statywy
i jeszcze mam miejsce dla pomocnika, bo w moim
wieku trzeba juz oszczedzaé kregostup. Ma to 3 kW
uczciwej mocy i spokojnie nagtosni sale na dwiescie—
trzysta oséb. Taki sprzet mnie kreci, bo na taka apara-
ture mialem zazwyczaj odbiorcéw, chod zdarzalo sie
réwniez wyposazac spore dyskoteki, no ale to juz ra-

czej przeszios¢.

Wspominasz o wielu konstrukcjach, o tym,
co robisz, co zrobites, ale czy firma PMP mia-
fa kiedys katalog produktéw? Mozna gdzies
sprawdzic, co jest u ciebie dostepne?

Nie, nie bylo nigdy takiego katalogu. Dziatam wy-
facznie na zamdwienie — to nie jest sklep | zawsze to
wyraznie podkreslam. Nigdy nie sprzedawatem tez
w sieci skiepowej. To bylo i jest moje celowe dziata-
nie. Bardzo podobata mi sie kiedys polityka firmy Ca-
rvin. Nie mogles wowczas kupi¢ Carvina w sklepie,
to byt sprzet produkowany w normalnej, duzej fabry-
ce, ale sprzedawany bezposrednio przez producen-
ta. A podejscie do klienta mieli wzorowe, bo kiedy
przypadkowo wpadt mi w rece ich prospekt firmo-
wy i napisatem list do nich z proéba o jakie$ materia-
ty, to juz po miesigcu dostafem bardzo mily list od ich
handlowca i wszystko to, o co prositem. A byt to rok

¢ technik estradowych
¢ produkcji teatralnych

www . prolight-sound.com
info@poland.messefrankfurt.com
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Mama

Wszystkie gtosniki PMP wyposazane sa w firmowa naklejke
z charakterystycznym logo.

1978, wiec raczej nie sadze, zeby ten cztowiek spo-
dziewal sie, ze kupi u nich cos jakis miody cztowiek
zza zelaznej kurtyny. No i potem ta korespondencja
trwala chyba z dziesied lat, a kilka lat temu dowiedzia-
tem sie, ze pan Neal Taylor nadal pracuje w tej firmie.
Pozdrawiam! [$miech]

Niedaleko Piaseczna byfa dyskoteka, ktéra na moim
sprzecie grafa pietnascie lat. Wiasciciel wiedzial, ze
ma pod reka firme PMR i wiedzial, ze jak mu sig cos
popsuje, to serwis ma zapewniony nawet w niedzie-
le. To grato, ludzie sie bawili, dyskoteka zarabiafa ciez-
kie pieniadze, w dobrych czasach przychodzito tam
nawet szes¢set—siedemset oséb. Gdybym ci powie-
dzial, jaka byta moc zestawu, ktéry tam zainstalowa-
tem, to bys sie mocno zdziwit, bo dzié taka moca dys-
ponuje przecietna kapela weselna. No ale nie graja
raczej na zestawach tubowych i jak wiadomo, moc
mocy nieréwna.

Mysle, ze duza role odgrywa fakt, ze ja jednak ze
swoimi klientami chetnie rozmawiam. To jest tro-
che inna sytuacja niz w przecietnym sklepie. Cza-
sem ludzie wracajg rok po takiej rozmowie. Wszyst-
kich klientdw mam spisanych w zeszycie, kto co i kie-
dy kupit, wigc moge tatwo sprawdzic historie sprzetu,
ktéry np. zmieniat wiadciciela. Czasami sa to tez ze-
spoty, kilka nawet dos¢ znanych, no ale te informacje
dostepne sa na mojej stronie, wiec nie bede teraz sie
na tym skupial. Zapraszam wszystkich do jej odwie-
dzenia, bo jest tam réwniez wywiad ze mnga, ktéry
przeprowadzit w 1996 Janusz Popfawski. tatwo sie
przekonac, ze moje priorytety od tamtego czasu nie

ulegly zmianie.

Czy istnieja na rynku marki, ktérych zakup
odradzasz albo ktére bys jednoznacznie,
zdecydowanie rekomendowat?

Oj, to ja nie wiem, czy takie co$ bedzie mozna wy-
drukowac! [$miech]

Jesli chodzi o krajowych producentdw, to przede
wszystkim  Pol-Audio. Zawsze szczerze polecam
Leszka. StartowaliSmy w podobnym okresie. On jest
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Witasnej produkcji membrany czekaja na zamontowanie w gtosnikach.

pasjonatem, podobnie jak ja, ale dziata na niepordw-
nywalnie wieksza skale i uwazam, ze jest to najlep-
sza krajowa firma w naszej branzy. Oczywiscie znam
tez innych producentéw, czesto osobiscie, ale mysle,
ze nie ma takich firm (przynajmniej ja nie znam), ktd-
rych cafa oferta jest godna polecenia. Dotyczy to za-
réwno producentdw krajowych, jak i zagranicznych.
Jest niemal standardem, ze w ofercie kazdej firmy sa
produkty lepsze, gorsze, bardzo zte i bardzo dobre.
Pierwszy i najlepszy przykiad to Behringer, ktory bar-
dzo sie w ostatnich latach rozwinaf i stat sie powaz-
na konkurencja dla wszystkich. W pewnym sensie ro-
zumiem jego zl3 stawe, ale ja szanuje te firme. Nie
chce moéwi¢, ktdrych rzeczy z ich oferty bym nie ku-
pit, a za ktére daje glowe, ale juz w relagji ceny do ja-
kosci Behringer praktycznie nie ma konkurendji, przy-
najmniej w niektérych grupach wyrobdw. | co cieka-
we, wcale nie mam na mysli ich najtaiszej maséwki,

wrecz przeciwnie.

Czy nie jest tak, ze jeste$ przeciwnikiem
masowego
z Chin?

Nie, to nie jest tak. Niech sobie kazdy sprowadza,

sprowadzania  produktéw

co chce. Natomiast uwazam za niedobra prakty-
ke sprowadzanie produktéw z Chin i firmowanie
ich swoja nazwa. Oczywiscie mam na mysli pew-
nych ,producentéw” krajowych, ktérych dziatal-
no$¢ polega gtéwnie na sprowadzeniu kontene-
ra z Chin i na naklejeniu na tym sprzecie swoje-
g0 logo. Jesli jest to firma-krzak, ktéra zwinie sie
za rok czy dwa, to pét biedy, chod¢ dla nabywcy
to czesto cala bieda. Ale jesli postepuje tak produ-
cent, ktory kiedys cieszyt sie dobrg opinia, a dzis,
zeby przetrwac, prébuje wcisnad klientom wyrdb
znacznie gorszej jakosci, sugerujac, ze to ciagle jest
wyréb firmowy”, to takie praktyki bardzo mi sie
nie podobaja.

Wspominates jednak, ze to wtasnie import
z Chin spowodowat koniecznos¢ mocnego

ograniczenia twojej garazowej produkcji
i dziatalnosci w tym zakresie.

Wiesz, butéw tez juz prawie nikt w Polsce nie robi.
To nie jest tak, ze jestem przeciwnikiem importu.
Nie wszystko co z Chin jest zle, a 90% tego, co
uzywamy w branzy, robione jest w Chinach. Kla-
sycznym przykfadem jest iPad, ale bardzo dobrym
przykladem jest tez Midas — i to jest tez troszke
prztyczek w nos tych, ktérzy maja ,superridero-
wy” sprzet i zawsze $miali sie z Behringera, a teraz
Behringer kupit Midasa, no i jest troche glupia sy-
tuacja. Oczywidcie jest réznica w produkgji Mida-
sa i Behringera, choc te wyroby powstaja w tej sa-

mej fabryce.

Mam prosbe, abysmy jeszcze jednak wré-
cili do historii. Obecnie, jak moéwites, kon-
centrujesz sie na zestawach gtosnikowych,
ale zaczynates od innych rzeczy.

Tak, pierwszy byt wspomniany piecyk baso-
wy, a pdzniej wzbogacitem oferte o wzmac-
niacze gitarowe, bo miatem juz wiasne glo-
$niki i nie chwalac sie, brzmialy catkiem nie-
Zle, co zreszta potwierdzito kilku znanych kra-
jowych muzykéw z pierwszej ligi. Potem doszty
koncéwki mocy. Pierwsza koncowka nazywata
sie PA 400M. To byt 1995 rok. Korcdwka miata
2 X 200 W na 8 Ohm i wbudowany trzeci nieza-
lezny wzmacniacz monitorowy. Byta chyba jedna
z pierwszych koncéwek oferowanych przez kra-
jowego producenta, ktéra posiadafa wbudowa-
ne ,optyczne” limitery, co praktycznie uniemozli-
wialo jej przesterowanie. Potem doszty inne mo-
dele, znacznie wiekszych mocy, a ostatni projekt,
wzmacniacz PA 1800, byt wykonany w kilku zaled-
wie egzemplarzach i to byt chyba rok 2006.

Paczki robitem od samego poczatku, glosniki tez
niemal od poczatku dziatalnosci. W 1993 roku wy-
myslitem, ze ufunduje wzmacniacz gitarowy na
konkurs w Jarocinie — dziesie¢ lat po tym, jak po

raz pierwszy zagrat tam ten mdj wspomniany ba-
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sowy head. Ustyszalem wtedy od jednego z orga-
nizatoréw: ,Panie, czy pan sobie zdaje sprawe, co
to znaczy podczepic sie pod Jarocin?” — sugero-
wal, ze to oni robig mi grzecznos¢, ze sie zgodzi-
li. Ostatecznie zostat wybrany jaki$ gitarzysta, kto-
ry ten wzmacniacz wygral i przyjechat tu po nie-
go. | tyle, to byla cata moja, ze tak powiem, dzia-
falno$¢ promocyjna. Jedyna korzy$¢, ze miatem
wowczas okazje poznac takich kolesi jak Jarek Ja-
niszewski, Muniek Staszczyk, Piotrek tukaszewicz
i kilku innych z branzy, bo przypominam, ze konfe-
ransjerem na matej scenie byt mato jeszcze wéw-
czas znany dziennikarz, niejaki Kuba Wojewddzki.

Jakie byly twoje cele zwiazane z t3 dziatal-
noscia w momencie, kiedy ja zaczynales,
ale takze poézniej?

Wydaje mi sie, ze ta cala dziafalno$¢ w duzym
stopniu wynikata z tego, ze kiedy$ myslatem, ze
zostane gitarzysta. To byly jakies takie rojenia mto-
dziencze. Pdzniej okazato sie, ze jednak nie, i ja-
kos tak sie stafo, ze zainteresowatem sie akusty-
ka. Tak na serio to sie zaczelo jakies trzydziesci lat
temu, chod¢ pierwsza kolumne wykonatem wia-
snorecznie w 1978 roku. Dziesied lat przed zalo-
zeniem firmy juz sie tym zajmowatem, cho¢ pra-
cowalem w zakfadzie panstwowym. Na poczatku
lat dziewiecdziesigtych odszedlem z firmy i przez
jakis czas robitem rézne fuchy, ale w 1992 pod-
jalem dziatalno$¢ gospodarcza i zatozytem firme,
ktéra od swoich inicjalow nazwatem PMP

| states sie wtedy kapitalista zarabiajacym
na swojej dziatalnosci...

Tak, choc¢ — jak to zwykle bywa — firma miafa lep-
sze i gorsze okresy, jedli chodzi o poziom sprzeda-
zy. Na poczatku mogtem sprzeda¢ dwa wzmac-
niacze gitarowe, pare glosnikéw miesiecznie — dla
mnie to bylo duzo. Potem, kiedy doszly paczki
i koncowki, moglem oferowac juz kompletne na-
glodnienia i to byt podstawowy zarobek i giéwny
profil mojej dziatalnosci, szczegdlne po rezygnacji
z produkgji sprzetu gitarowego.

Poza tym nagtasniatem czasem jakie$ mate impre-
zy, gléwnie z muzyka mechaniczna, cho¢ nie tyl-
ko, no i serwisowatem sprzet, giéwnie gtosniki
i wzmacniacze.

Wiesz, ja nie jestem jakim$ innowatorem, raczej
bym sie sytuowat jako cztowiek, ktéry ma hobby
i lubi widzie¢ efekty swojej pracy. Mdgtbym by¢
np. murarzem i nawet nim bytem, bo ten domek,
w ktérym mieszkam i pracuje, to w duzym stop-
niu sam zbudowatem. tacznie ze wszystkimi insta-
lacjami, wylewaniem i zbrojeniem stropdw itd. Tyl-
ko tynkowania nie znosze. [Smiech] | te wszyst-
kie instalacje dziafaja bezawaryjnie od dwudziestu
pieciu lat, co przypomina troche sytuacje z moim
sprzetem, kiedy po pietnastu latach klient przyjez-

dza, bo mu sie sprzet zestarzat ,moralnie”, choc
nadal jest sprawny.

To jest dla mnie satysfakcja. Raczej nie bytoby nia,
gdyby mdj sprzet stat w kazdym sklepie: po pierw-
sze, nie bytbym w stanie zaspokoic takich potrzeb,
a po drugie, nigdy nie miatem takich ambigji.

A czy mozna powiedzie¢, ze jest jakis po-
ziom, segment rynku, w ktoéry celujesz?

Mozna powiedzie¢, ze od poczatku bytem jakby
skazany na zespoty, ktére zyja z grania lub dora-
biaja grajac, i na zawodowcdw, dla ktérych nie jest
wazna marka. Tu nie chodzi juz o ceng, ale jest gru-
pa klientdw, ktérzy beda kupowali tylko firmowy
sprzet, niewazne jakiej jakosci, ale byle miat zna-
ne logo — tutaj nie celuje. Nie celuje takze w tych,
ktorzy chea kupic jak najtaniej — w sprzet bazaro-
wy rozsypujacy sie po dwdch imprezach. Nie. Dla
mnie najwazniejsza zawsze byla niezawodno$¢
sprzetu i to, zeby on przyzwoicie brzmial. Ale tak-
ze, aby nadawat sie do serwisowania w razie po-
trzeby, zeby opfacato sie to robi¢. Mnie nie intere-

suje sprzet jednorazowy.

Czego w takim razie nalezy ci zyczy¢ na
obecnym etapie dziatalnosci firmy?

Nie wiem, moze wytrwalosci? Bo mdwiac szcze-
rze, po ponad trzydziestu latach dziatalnosci w jed-
nej branzy troche juz mi sie to przejadio. Nie mam
juz takiego zapatu jak dawniej, ale moze to kwestia
wieku? W koncu dobiegam powoli do szed¢dzie-
sigtki, a potowe zycia poswiecitem temu jednemu
hobby, wiec moze czas na jaka$ zmianeg?

Nie sadze jednak, zebym te firme zwinaf, co$
tam bede sobie diubat, bo dtubanie to do$¢ do-
bre okreslenie tego, co robie. Ale kto wie, moze
system monitorowy, ktéry ostatnio zaprojektowa-
tem i wykonafem w jednym egzemplarzu, okaze
sie produktem na tyle udanym, ze bede robit np.
jeden taki komplet na miesiac? To mi w zupeinosci
wystarczy, bo nie mam wielkiego parcia na kase.
Byty czasy, ze robitem kilka paczek na miesiac, i ja-
kos sie to wszystko krecito, w tym sensie, ze dawa-
to sie z tego wyzy¢.

Na pewno nie bede juz robit sprzetu gitarowego,
choc od tego zaczynatem i te wyroby mialy bardzo
dobra opinie. Nie bede robit koncéwek, choc bar-
dzo lubitem koncowki — wymagaly sporo inwen-
cji, zeby to zrobi¢ sensownie, i to sie¢ w miare uda-
wato. Teraz jedyne, co mnie jeszcze troche kredi,
to paczki. Nawet niekoniecznie z moimi glosnika-
mi, cho¢ oczywiscie troche cierpi na tym mdj pre-
stiz, bo jakby nie patrze¢, malo ktéra firma moze
sie pochwali¢ tym, ze wyposaza sprzet w glosniki
wiasnej produkgji.

Czasem badam rézne zestawy firmowe i kiedy wi-
dze, co maja w $rodku, a z drugiej strony, mam

Swiadomos¢, ile trzeba za nie zapfaci¢, to wyda-
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je mi sie, ze to jest ten maly kawalek tortu, ktory
mdgtbym dla siebie odkroic. Jestem w takim wy-
padku w stanie zaoferowa¢ produkt wyzszej kla-
sy, lepiej wykonany ,mechanicznie”, zbudowa-
ny z lepszych komponentéw i bedacy, jakby nie
patrze¢, rekodzietem a nie maséwka z daleko-
wschodniej fabryki.

Uwazam, ze zrobienie dobrej, klasycznej paczki to
jest pewna sztuka i, nie chwalac sie, powiem, ze
W ciagu tych ponad trzydziestu lat dziafalnosci tro-
che te sztuke opanowatem. Nie oczekuje wiec zad-
nych rewolugji i spokojnie czekam na emeryture,
ktdra na dzien dzisiejszy ZUS wyliczyt mi w wyso-
kosci 1350 zt. A poniewaz pracuje zawodowo od
1975 roku, to kazdy widzi, ze faskawo$c tej instytu-
qji poraza... Ale to juz zupetnie inny temat.
Ograniczone ramy czasopisma nhie pozwalaja na
opublikowanie catosci materiatu, ktéry nagratem
w czasie kilku godzin wizyty w firmie pana Piotra.
Na koniec chciatbym zdradzi¢, ze MiT przygoto-
wuje test profesjonalnego systemu monitorowe-
g0, o ktérym byta mowa w artykule, wiec czytelni-
cy beda mieli okazje zapoznac sig niebawem z jed-
nym z nowych opracowan firmy PMP No i oczy-
wiscie zapraszam w imieniu wiasciciela na stro-
ne firmowa www.pmp.civ.pl, gdzie znajduje
sie wiele ciekawych informacji dotyczacych firmy,
a takze testy sprzetu i artykuty autorstwa pana Pio-
tra, publikowane w naszym pismie w ciggu ostat-

nich pieciu lat.

Fotograficzna historia firmy.
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